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Eventeinladung

,verantwortungsvolles
Investment in
Sammlerfahrzeuge“

Datum: Samstag, 03.Marz 2012
11:00 Uhr bis 14:00 Uhr

Ort: Villa Swertschkoff
Freisinger Str. 29
85764 OberschleiBheim

Limitierte Teilnehmerzahl
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Warum Sammlerfahrzeuge
als Anlage?

Sammlerfahrzeuge, egal ob hochpreisige Rennwégen vergan-
gener Epochen, sympathische Gebrauchsklassiker mit hohem
Nutzwert oder noch erschwingliche Youngtimer mit Potential,
sind seltene Meisterwerke. Sie neigen dazu im Wert aufgrund
ihrer besonderen Stellung als Investitionsgiiter zu steigen.
Ohne erkennbare Korrelation zu Aktien, Rohstoffe oder sons-
tigen Finanzmirkten sind sie gleichzeitig bereit, zu Threm
Vergniigen genutzt zu werden. Welche anderen nicht-korre-
lierende Anlageklassen konnen Thnen diese Vorteile bieten?
In den letzten Jahren haben sich Sammlerfahrzeuge im Markt
bewihrt und teils starke, aber immer stabile und wachstum-
sorientierte Performace gezeigt. Sie sollten dabei nur eine
Grundregel beachten: Arbeiten Sie mit Profis zusammen,
damit sichergestellt ist, dass dies auch fiir Sie funktioniert.
Wir sind selbst langjahrige Sammler und beraten Sie als Thr
Hfamily office for classic cars®
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Autos mit Zinsgewinn
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macht man nichts falsch"

Confidence

Ihr Investment in guten
Handen betreut

Sammlerfahrzeuge sind keine Aktien, Goldbarren oder Bilder
an der Wand; sie sind besser — denn neben dem Investment-
gedanken bringen sie Threm Besitzer Fahrspa3 und Freude an
einmaliger Technik.

Dafiir bediirfen sie Pflege und Aufmerksamkeit. Dies bekom-
men sie bei uns. Von A-Z. Durch Marktkenntnis, eigene Ser-
vicebetriebe, Unterbringung und all dem was wir bei unseren
Topkunden als “Collection Management” auch tun:

« “Full Service”

« Sichere Unterbringung & Logistik

« Fahrzeug An-und Verkauf fiir den Kunden
« Marktanalysen

» Event Services (Rennen, Rallys, Concours)
- Technische Wartung vom Kundendienst
bis zur Restaurierung
- Budgetkontrolle
« Finanzierung/ Leasing und Versicherung

« Steuerliche — und ggf. rechtliche Hilfe durch
spezialisierte Partner

Alles worum sich unsere Kunden noch kiimmern miissen:

Freude an Ihrem Investment zu erfahren.

Know How

Das richtige Fahrzeug fiir den
individuellen Kunden

Sie suchen ein perfektes Fahrzeug rein zur Wertanlage?

Sie mochten einen Gebrauchsklassiker kaufen, der Fahrfreude
und Wertstabilitit verbindet?

Sie freuen sich auf einen Youngtimer im Bestzustand?

Normalerweise bleibt die Qual der Wahl und die Unsicherheit
des angebotenen Objektes:

« Ist der Zustand wirklich so wie ich das einschétze?
« Passt der Wagen zu mir?

+ Bezahle ich den richtigen Marktpreis?

» Will ich das Fahrzeug selbst zur Freude bewegen?

« Wie hat sich der Markt entwickelt, was sind die Ausblicke?

Die Antwort: Lassen Sie das Profis machen und sparen Sie
Sich die eigene, teuere Lernkurve. Um Ihre Investition auch
einschatzbar zu machen haben wir das ,,RSFT Wheel’©
entwickelt. Es bewertet nach vier gewichteten Faktoren:
Rational — Soft — Financial — Technical.

Ist die Entscheidung fiir ein Fahrzeug gefallen dann finden wir
das richtige Exemplar fiir Sie.

Excellence



